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Å1957 Vicenç Relats funda la empresa dedicada inicialmente 

al téxtil convencional 

Å 1970 RELATS empieza a fabricar tubos trenzados de fibra 

de vidrio.  

Å 1981 RELATS se convierte en una unidad de producción 

integrada  

Å 1992 adquisición de nuestro principal competidor Británico 

Suflex Sleeving Ltd. A partir de ese momento Relats UK Ltd. 

Å 1999 inauguración y traslado de la sede central a una nueva 

planta de  7.000m2 

Å 2000 Certificado ISO/TS 16949 

Å 2003 adquisición  de  Rhenatech, empresa pionera en la 

fabricación de tubos aislantes en Alemania 

Å 2004  RELATS inaugura su planta en China.  

Å2008 traslado de la planta del Reino Unido, con un aumento 

del 50% de la capacidad productiva.   

Å2010 Creación de RELATS León en México, iniciando la 

producción en junio de ese mismo año 

Å 2010 Certificación EN 9100 

Å 2011 Nueva planta de RELATS en Marruecos 

Å 2011 Traslado nueva fábrica ene el Puerto Interior de 

Guanajuato 
 

En la actualidad, la empresa está dirigida por la 2ª y 3ª 

generación familiar 
 
 

RELATS hitos históricos 

Sede central con una planta de 7.000m2 



Relats es un fabricante global en la 
producción de: 

 
Componentes para 
protección térmica, 
reflexión del calor y 
aislamiento 
electromagnético. 
 
Juntas resistentes a 
altas temperaturas, 
libres de amianto. 

 
Tubos aislantes eléctricos y térmicos flexibles. 

Fundas de protección mecánica y de reducción del 
sonido   



RELATS  Evolución 

Å Relats ha vivido un proceso de transformación y adaptación al 

mercado constante 
 

Å La empresa se creó para fabricar tejidos de algodón 

destinados a la industria del calzado, los colchones y otras 

aplicaciones industriales 
 

Å Hemos cambiado en varias ocasiones de procesos 

productivos y, más importante, de sector industrial de 

aplicación 
 

Å Nuestro proceso de internacionalización forma parte de  

nuestra actividad habitual desde hace más de 25 años 
 

Å En la actualidad los ingresos procedentes del sector exterior 

suponen más del 95% de los ingresos totales 

 



RELATS  Perfil, importancia de la innovación 

Å Estamos en un mercado muy especializado, no existe una 

maquinaria estándar y debemos diseñar y desarrollar parte de la 

misma 
 

Å Mercado extraordinariamente competitivo, que exige reducciones 

de precios cada año  

 

Å Para compensar la reducción constante de márgenes, debemos 

aumentar nuestra productividad, con reducción de costes y la 

creación constante de nuevos productos 
 

Å Inversión en I+D+i: un 3% sobre facturación del 2004 al 2008 y 

aumentado al 4% en los dos últimos años 
 

Å Más del 30% de las ventas son de productos introducidos en el 

mercado hace menos de 4 años 
 

Å Creamos un promedio de 3 a 4 nuevas patentes cada año. 
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